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Business plan : une trame pour expliquer votre
projet
1 · Comprendre et préparer

Pour : Créateurs et entreprises en développement

Un business plan utile explique comment le projet crée de la valeur et transforme cette activité en flux

financiers. Il ne doit pas être un catalogue de chiffres optimistes. Chaque hypothèse importante gagne à

être reliée à une observation, un devis, une capacité opérationnelle ou un test commercial. Le destinataire

peut demander son propre format ; cette trame prépare le fond avant la mise en forme.

Une méthode en cinq étapes

1. Rédigez un résumé : besoin client, solution, équipe, stade et montant recherché.

2. Décrivez le marché, les concurrents et les preuves de demande sans affirmer une part de marché non

documentée.

3. Expliquez prix, volumes, distribution, ressources et capacité de production ou de prestation.

4. Construisez un prévisionnel cohérent entre compte de résultat, trésorerie et plan de financement.

5. Présentez les risques et une hypothèse prudente ; joignez seulement les annexes qui soutiennent vos

affirmations.

Édition 2026 · Ce support est une préparation, pas une déclaration, un contrat ou un avis personnalisé. Aucun renseignement complété sur cette feuille n'est

transmis au site.

FIDAXPERT · Support de préparation 1 / 3



FIDAXPERT DOCUMENTS  ·  PRÉPARER  VOS  DÉCISIONS

SUPPORT  DE  PRÉPARATION  ·  ÉDITION  2026

Business plan : une trame pour expliquer votre
projet
2 · Contrôler et renseigner

Les points à vérifier

Votre feuille de travail

Chapitre Preuve / hypothèse Travail restant

Marché et offre ................................................................ ................................................................

Organisation et équipe ................................................................ ................................................................

Prévisionnel ................................................................ ................................................................

Financement ................................................................ ................................................................

Risques et annexes ................................................................ ................................................................

Utilisez la même unité dans tous les montants. Notez les hypothèses, les pièces disponibles et les points qui restent à confirmer ; ne

transformez pas une demande en ressource acquise.

Question prioritaire à examiner :

Conservez ce document dans un espace adapté à sa confidentialité. Ne transmettez pas de données financières ou personnelles sensibles via un formulaire

public.

Client cible défini Proposition de valeur concrète

Preuves de demande citées Prix et volumes justifiés

Capacité opérationnelle cohérente Équipe et responsabilités décrites

Dépenses documentées Calendrier de trésorerie réaliste

Besoin de financement expliqué Scénario prudent présenté

Risques et actions exposés Annexes utiles et traçables
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3 · Lire l’exemple et préparer la suite

Un exemple pour comprendre

Un projet prévoit 100 prestations mensuelles mais une seule personne peut en réaliser 60. Le

prévisionnel doit intégrer le recrutement ou la sous-traitance nécessaire, leur coût et leur calendrier.

Corriger cette incohérence rend le dossier plus crédible qu'ajouter une courbe de croissance sans

explication.

Limites et points de vigilance

Le business plan n'est pas une garantie de crédit, de rentabilité ou d'admission à un programme.

Les exigences du destinataire prévalent sur la structure proposée.

Passer de la préparation à l’action

Complétez la feuille de travail avec les données de votre entreprise, identifiez les écarts et listez les pièces

manquantes. Discutez les hypothèses avec le cabinet avant d'engager une décision fiscale, sociale,

juridique ou financière.

Outils liés : budget-creation · seuil-rentabilite · plan-financement.

Références et accompagnement

Méthode de préparation FIDAXPERT : les exemples chiffrés reposent sur les hypothèses indiquées, sans données clients ni promesse de

résultat.

Retrouvez la fiche et ses limitations :

https://fidaxpert.cloud/fr/documents/trame-business-plan

Contact facultatif :

https://fidaxpert.cloud/fr/contact

Exemple de gestion, sans garantie de rentabilité, de financement ou de conformité.
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